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До ограничений на ввоз в нашу 
страну импортной техники сельско-
хозяйственные предприятия при 
выборе оросительных систем от-
давали предпочтение известным 
брендам, таким как Valley, Bauer, 
Zimmatik, Reinke, TL, Western и дру-
гим, прекрасно зарекомендовав-
шим себя на российском рынке 

и в течение многих лет занимаю-
щим лидирующие позиции по по-
ставке соответствующего оборудо-
вания, рассказывает генеральный 
директор ГК «Биокомплекс» Сергей 
Перегудов. 

Причина долгосрочной работы 
с этими компаниями не только 
в качестве поставляемого ими 

оборудования, но и в том, что рас-
тениеводческие предприятия цени­
ли налаженное сотрудничество, 
объясняет специалист. То есть каж-
дое хозяйство в своё время нашло 
для себя оптимальное оборудова-
ние того или иного бренда, оцени-
ло все его достоинства и недостатки 
в процессе работы. Поэтому при 

Дождь заказывали?
Оросительные системы из дружественных стран 
вытесняют европейские аналоги

После введения со стороны Запада санкций против России европейские про-
изводители систем орошения либо вовсе прекратили поставки своего обо-
рудования в нашу страну, либо существенно увеличили цену. В поисках аль-
тернативы аграрии обратили своё внимание на китайские и отечественные 
компании. Насколько сегодня велика зависимость аграриев от импортной 
техники, какие отечественные проекты реализуются в рамках импортозаме-
щения и с какими сложностями сталкиваются российские производители 
систем орошения? Об этом журналу «Агротехника и технологии» рассказали 
эксперты и участники рынка.

Текст: Виктория Загоровская, Алексей Трофимов
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расширении поливных площадей 
машины другого производителя, 
как правило, не рассматривались, 
и выбор делался в пользу проверен-
ной техники, с которой в агроком-
пании уже работали. 

Свято место пусто не бывает
В последние годы ситуация на рын-
ке изменилась – стал развиваться 
параллельный импорт, усилились 
позиции производителей дожде-
вальных машин из Китая, Саудов-
ской Аравии и Турции, отмечает 
Сергей Перегудов. Впрочем, по его 
мнению, смена поставщиков не от-
разилась на качестве систем ороше­
ния: оборудование производителей 
этих стран полностью выполняет 
основные задачи в соответствии 
со своим назначением.

Тем не менее, продолжает он, 
спектр компаний, представляю-
щих на российском рынке дожде-
вальные машины, стал же, оставив 
сельхозпроизводителям меньше ва-
риантов для выбора и предпочте-
ний. «Если раньше выбор в пользу 
того или иного производителя де-
лался именно из-за бренда, сложив-
шегося на мировом рынке, то те-
перь необходима подстройка под 
предложение и качество», – объяс-
няет специалист.

В этой связи он напомнил, что 
типы дождевальных машин разных 
производителей имеют несколько 

базовых модификаций — круговая, 
фронтальная, буксируемая (переме-
щаемая). А конструктив в целом от-
личается нюансами механизмов от-
дельных узлов, от которых зависят 
их эксплуатационные характери-
стики, надёжность и долговечность. 
Исходя из этого, продолжает Пере-
гудов, предприятия АПК выбирают 
наиболее подходящего под свои 
требования производителя. 

«Однако сегодня сложно судить 
о соответствии и идентичности ка-
чества конструкций всех произво-
дителей, так как у большинства из 
них крайне мало реализованных 
в России проектов», – предупрежда-
ет специалист.

Как отмечает председатель прав-
ления Национальной ассоциации 
производителей оборудования и  
решений для мелиорации (НАПОР) 
Виталий Солдаткин, санкции 
дали возможность аграриям заду-
маться о необходимости импор-
тозамещения и пошатнули уве-
ренность в том, что иностранная 
продукция априори лучше, чем 
российская. 

«Уход из России ряда брендов,  
лидирующих по объёмам продаж 
дождевальной техники в стране – 

Valley, Lindsay (Zimmatik), Bauer, 
а также TL и Reinke – сопровождался 
срывами поставок запчастей и ком-
плектующих, – говорит он. – В ито-
ге российские фермеры столкну-
лись с тем, что привезти запчасти 
для импортной техники обычным 
путём стало просто невозможно – 
их приходилось доставлять через 
третьи страны (Казахстан, Кирги-
зию, Китай), используя параллель-
ный импорт». Но сегодня, добав-
ляет эксперт, ситуация стала ещё 
хуже: европейские страны и США 
всё тщательнее отслеживают и пе-
рекрывают подобные маршруты. 
Помимо этого, программное обе-
спечение, которым было укомплек-
товано оборудование, перестало ра-
ботать, так как российских клиентов 
отключили от серверов. 

«Есть элементы машин, которые 
взаимозаменяемы у разных брен-
дов, а вот с конструкционными зап-
частями (трубами, например) ситу-
ация обстоит намного хуже: при-
везти их, конечно, можно, но это бу-
дет долго и неоправданно дорого. 
А в электрике и блоках управления 
и вовсе наблюдается стопроцентная 
зависимость от импорта. Чтобы от 
неё уйти, необходимо полностью 
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К китайскому оборудованию нет запчастей и не понятно, 
как будет осуществляться сервисное обслуживание 
и гарантийный ремонт
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менять шкафы управления на ма-
шинах, чтобы они могли работать 
на российском программном обе-
спечении», – объясняет Виталий 
Солдаткин.

Тем не менее, по его словам, фер-
меры начали проявлять интерес к 
оборудованию российских произ-
водителей, что, в свою очередь, по-
зволило последним в несколько раз 
увеличить выпуск своей продук-
ции. В качестве примера председа-
тель правления НАПОР приводит 

компанию «БСГ», которая в 2023 
году поставила аграриям 200 ма-
шин против 60-ти в 2022-м. 

 Говоря о тепличных проектах, за-
меститель директора по коммерче-
ским вопросам и руководитель от-
дела автоматизации агротехно-
логий компании «ЛиС» (ЛАБОРА-
ТОРИЯ ИНЖЕНЕРНЫХ СИСТЕМ) 
Антон Тихомиров отмечает, что 
на российском рынке ранее были 
широко представлены нидерланд-
ские компании PRIVA, AP Holland, 

AGROTECHDIDAM, израильская 
NETAFIM и другие. Но сегодня про-
мышленные тепличные предприя-
тия, которые поставили себе обору-
дование этих компаний, лишились 
технической поддержки, обновле­
ния программного обеспечения 
и комплектующих для ремонта.

По мнению Антона Тихомирова, 
технологическое оборудование 
перечисленных компаний вряд 
ли можно заменить растущими 
поставками из Турции, Китая 
и других стран. «Слишком велик 
разрыв в технологических подхо­
дах к современным методам выра­
щивания овощной продукции 
и, в связи с этим, в возможностях 
самого оборудования», – объясняет 
специалист.

Действительно, на рынке ороси­
тельных систем сегодня превалиру­
ет оборудование компаний из дру-
жественных стран, и в первую оче-
редь стремительно растёт число 
китайских продуктов, подтверждает 
начальник отдела продаж компании 
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«Регионинвестагро» Александр 
Харитонов. Однако, по его мне-
нию, китайское оборудование явля-
ется достойным конкурентом евро-
пейским аналогам.

Так, по его словам, сегодня ки-
тайские производители предла-
гают широкий ассортимент каче-
ственных и доступных ороситель-
ных систем, что не может не влиять 
с положительной стороны на об-
щий рынок. «В результате теперь у 
потребителей есть гораздо больше 
возможностей выбирать среди раз-
нообразных оросительных систем 
китайского производства, а не огра-
ничиваться традиционными реше-
ниями, которые предлагались ра-
нее только западными брендами», – 
обращает внимание Александр 
Харитонов. 

Также он отмечает, что некото-
рые европейские поставщики оро-
сительной техники с мировым име-
нем, такие как австрийская ком-
пания Bauer, на самом деле не по-
кинули российский рынок, более 
того – они открыли завод («БАУЭР 
ТАГАНРОГ») по производству оро-
сительной техники на территории 
нашей страны – в Ростовской обла-
сти, тем самым увеличив своё при-
сутствие. Впрочем, строительство 
завода компания начала ещё в 2021 
году. Такие шаги со стороны ино-
странных компаний вполне логич-
ны, считают эксперты, ведь в теку-
щих условиях выросшие сроки по-
ставки оборудования по параллель-
ному импорту не просто затрудня-
ют сотрудничество с аграриями, но 
и вовсе могут свести его на нет. 

«Действительно, нельзя сказать, 
что европейские производители 
оросительных систем совсем ушли 
с российского рынка, но посколь-
ку сроки поставки их оборудования 
сильно увеличились, ждать и пла-
нировать на долгий срок в совре-
менных реалиях слишком риско-
ванно», – присоединяется к обсуж-
дению Олег Шмелёв, заместитель 
директора Завода дождевальных 
машин ZDM-Irrigation. 

По этой причине, по его наблю-
дениям, фермерские хозяйства, уже 
имеющие в своём парке дождеваль-
ные машины европейских брендов, 
за последние два года стали серьёз-
нее воспринимать российского про-
изводителя. «Ведь многие отече-
ственные заводы производят обору-
дование по европейским техноло-
гиям, но делают его из российских 
комплектующих», – делится Олег 
Шмелёв. 

В поисках альтернативы
Активнее всего в настоящее время 
российский рынок дождевальной 
техники осваивают китайские ком-
пании, которые выступают в каче-
стве альтернативных поставщиков. 

Однако, замечает Виталий Сол-
даткин, к их продукции возника-
ет много вопросов. «Например, 
вам запросто могут поставить не-
качественный кабель, где вме-
сто меди – подкрашенная стальная 

проволока, так как в Китае отсут-
ствует контроль за составом метал-
ла. Но главная проблема заключа-
ется в том, что к китайскому обору-
дованию нет запчастей и не понят-
но, как будет осуществляться сер-
висное обслуживание и гарантий-
ный ремонт», – предупреждает 
специалист.

При этом он признаёт, что китай-
ское оборудование существенно де-
шевле. В результате демпинга по 
ряду позиций разница в цене меж-
ду китайской и российской техни-
кой, по данным председателя прав-
ления НАПОР, может доходить до 

10%. Кроме того, добавляет он, об-
ладая большими финансовыми воз-
можностями, китайцы зачастую го-
товы предоставлять рассрочку на-
шим аграриям.

Проблема, по мнению Виталия 
Солдаткина, усугубляется ещё и 
тем, что Минсельхоз в рамках го-
спрограммы эффективного вовле-
чения в оборот земель сельхозназ-
начения и развития мелиоративно-
го комплекса субсидирует приоб-
ретение техники для мелиорации 
независимо от страны её произ-
водства, возмещая 50% стоимо-
сти. «Видя гарантированный объём 
продаж и потенциал российского 
рынка, иностранные компании ак-
тивно продвигают здесь свою тех-
нику, используя различные инстру-
менты, в том числе демпинг. В ре-
зультате чего российские произво-
дители оказываются в менее вы-
годной позиции», – сожалеет он.

На эти же трудности указывает 
и Олег Шмелёв. «Два года назад, – 
рассказывает он, – нам стало понят-
но – свято место пусто не бывает: 
рынок дождевальных машин актив-
но заполняется китайскими брен-
дами. Но как российский завод-
производитель техники для ороше-
ния полного цикла, мы не считаем 
китайские машины конкурентоспо-
собными из-за сомнительного ка-
чества ПЭТ, недостаточной толщи-
ны металла, цинкового и лакокра-
сочного покрытий», – перечисляет 
специалист.

Однако, продолжает он, фермер 
зачастую измеряет всё рублём 
и принимает решение исходя из 
принципа «здесь и сейчас», не про-
считав, насколько долго прослужит 
китайская машина, не изучив её 
производительность и заявленные 
характеристики, которые могут не 
соответствовать действительности. 
«Да и в целом: за счёт чего машина, 
прошедшая таможенное оформ-
ление с уплатой пошлин, добавля-
ющих минимум 30% к стоимости, 
с учётом вышеуказанной разницы 
в параметрах может стоить дешевле 

проблема усугубляется тем, 
что Минсельхоз субсидирует 
приобретение техники для 
мелиорации независимо 
от страны её производства, 
возмещая 
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российской?», – задаётся вопросом 
Олег Шмелёв.   

Тем не менее, зависимость от ки-
тайских поставок в сфере сельско-
хозяйственной оросительной тех-
ники у аграриев постепенно про-
ходит, считает Александр Харито­
нов. «Дело в том, что китайские 
производители предлагают, в ос-
новном, круговые системы дожде-
вальных машин (общемировое на-
звание Pivot), которые могут заме­
нить западную технику. Однако 

российские аграрии имеют потреб-
ность в линейных, ипподромных, 
канальных системах, а такие си-
стемы достойного качества могут 
предложить только западные про-
изводители, среди китайских ва-
риантов ещё нет достойных анало-
гов», – объясняет он.    

Сергей Перегудов, в свою очередь, 
отмечает, что ряд российских ком-
паний предлагает достойную аль-
тернативу широкозахватным до-
ждевальным машинам, кроме того, 
эти компании способны произво-
дить ремонт узлов иностранного 
оборудования. «Однако на текущий 
момент таких предприятий с про-
изводством полного цикла в нашей 
стране немного», – признаёт специ-
алист, уточняя, что в основном они 
занимаются производством только 
круговых дождевальных машин.

Впрочем, с комплектующими си-
туация легче.

«Если под оросительными систе­
мами понимать трубы, интеграль-
ные поливочные линии и различ-
ные фитинги, то всё это сегодня 
производится в России. Безуслов-
но, есть ряд комплектующих, на-
пример, клапаны и фильтры, 

производство которых отсутствует, 
но дружественные нам страны без 
проблем восполняют выбывшие 
из-за санкций объёмы», – говорит 
Антон Тихомиров. 

Действительно, острой проблемы 
поставок запчастей для импортных 
дождевальных машин не наблюда-
ется, в частности, редукторы и мо-
тор-редукторы, которые не произ-
водятся в России, в большинстве 
случаев поставляются из Китая, 
развивает тему Сергей Перегудов. 
Также многие оригинальные 
запасные части, которым нет ана-
логов, ввозятся в Россию через 
параллельный импорт.

Для решения проблемы на гло-
бальном уровне Перегудов считает 
необходимым обеспечить в стране 
разработку и производство сходных 
модифицированных редукторов и 
других компонентов, соответствую-
щих импортным аналогам по ком-
пактности, ресурсу, ремонтоспособ-
ности и унификации.

Однако не все производители 
придерживаются такого мнения.

«К сожалению, в России много 
чего не производится из ком-
плектующих и вряд ли будет 
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производиться. Потребность в них 
не так уж велика, и вкладывать 
деньги в разработку и производ-
ство абсолютно нерентабельно», – 
уверен Антон Тихомиров. Да и не 
бывает стран, которые покрывают 
свои потребности исключительно 
за счёт внутреннего производства, 
добавляет он. Поэтому, по мне-
нию специалиста, вполне нормаль-
но, что подавляющее большинство 
недостающих комплектующих по-
зволяют восполнить поставки из 
дружественных стран, например, 
из Китая.

И всё же на отечественном рынке 
постепенно появляются производи-
тели дефицитных деталей.

«Мы не скрываем, что в наших ба-
рабанных дождевальных машинах 
ZDM стоят итальянские редукторы – 
это единственный импортный эле-
мент. Однако мы приложили мак-
симум усилий, чтобы найти им до-
стойную замену в России. И нашли. 
Ждём успешного окончания испы-
таний», – делится Олег Шмелёв. 

Выбирай российское!
Несмотря на различную степень ло-
кализации производства, россий-
ские предприятия могут достойно 
конкурировать по качеству и по ос-
нащению дождевальной техники 
с зарубежными коллегами, уверен 
Виталий Солдаткин.

«Техника для мелиорации не яв-
ляется сверхсложной – это конст­
руктив из металла, где не исполь-
зуются высокие технологии, поэ-
тому и проблем с изготовлением 
нет. Производство оросительных 
систем было налажено ещё в совет-
ское время, и сегодня техника про-
сто приобрела более цивилизован-
ный вид. Кроме того, при её проек-
тировании нашли своё примене-
ние цифровые технологии», – пояс-
няет Солдаткин.

С тем, что цифровые технологии 
сегодня являются определяющими, 
согласен и Антон Тихомиров. «Тех-
нологии развиваются семимиль-
ными шагами, и, пожалуй, главная 

среди них, – внедрение искусствен-
ного интеллекта», – замечает он.

С точки зрения Виталия Солдат-
кина, потребность внутреннего 
рынка, которая, по подсчётам  
НАПОР, составляет около 1000 
дождевальных машин в год, мо-
гут полностью покрыть россий-
ские производители. При этом, 
считает специалист, у них есть по-
тенциальная возможность нарас-
тить ежегодные объёмы до 10 000 

и наладить экспортные поставки, 
причём не только в Казахстан и Уз-
бекистан, но и, например, в Египет, 
Иран, Латинскую Америку и стра-
ны Африки, куда сегодня отправ-
ляют дождевальную технику ино-
странные бренды.

«Однако ситуацию осложняет 
то, что в России пока не произво-
дятся редукторы, колёсные мотор- 
редукторы и дождеобразующие 
устройства (дождеватели). Эти 

компоненты нашим предприяти-
ям приходится закупать в Китае», – 
признаёт Виталий Солдаткин, до-
бавляя, что, вместе с тем, со сто-
роны российских компаний идёт 
работа по увеличению степени 
локализации. 

Так, по его данным, на Волжском 
заводе наладили выпуск специали-
зированных колёс для ороситель-
ной техники. Кроме того, есть раз-
работки по редукторам в Ижевске, 

опытные партии уже прошли тести-
рование. А по дождевателям подана 
заявка от компании «БСГ» на софи-
нансирование затрат.

Также, рассказывая о достиже-
ниях российских производителей, 
председатель правления НАПОР со-
общил, что, например, компания 
«БСГ» в 2023 году реализовала до-
полнительную опцию «светлячок», 
которой нет ни у кого в мире. Как 
объяснил Виталий Солдаткин, 

Ситуацию осложняет то, что в России пока не 
производятся редукторы, колёсные мотор-редукторы 
и дождеообразующие устройства (дождеватели). Эти 
компоненты нашим предприятиям приходится закупать 
в Китае. Но вместе с тем со стороны российских 
компаний идёт работа по увеличению степени 
локализации
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«светлячок» представляет собой на-
бор прожекторов, которые завязаны 
на управление машиной, и выпол-
няет две функции: визуализацию 
работы машины в ночное время 
и – главное – адресное определение 
ошибки, позволяющее оператору 
в случае возникновения аварийной 
ситуации в ночное время макси-
мально оперативно её исправить.

Как рассказал Сергей Перегудов, 
на российском рынке существует 
несколько отечественных компаний, 
чьё производство полностью лока­
лизовано и не зависит от поставок 
импортных запчастей. У таких ком-
паний имеются собственные конст­
рукторские разработки, кроме того, 
они производят комплектующие, 
прошедшие государственную серти- 
фикацию.

Например, по словам Перегудова, 
компанией «Биокомплекс» была раз-
работана система диспетчеризации 

и управления проектами орошения. 
Как объяснил специалист, система 
позволяет централизованно управ-
лять всеми процессами полива от 
планирования до получения уро-
жая — это оперативный контроль за 
эксплуатацией систем и получение 
полной информации с полей, кото-
рая хранится в дальнейшем в облач-
ном хранилище. 

«К сожалению, бо́льшая часть слу-
чаев выхода из строя оборудования 
связана с ошибками персонала, 
а система диспетчеризации позво-
ляет осуществлять дистанционный 
контроль, мгновенно узнавать 
о внештатных ситуациях и реаги­
ровать на них. Неравномерность 
полива, непредусмотренные оста-
новки, обрыв сети любой единицы 
оборудования – о любой проблеме 
придёт сигнал на компьютер или 
мобильный телефон», – рассказы-
вает Сергей Перегудов. 

Вместе с тем, он напоминает, что 
для многолетней эксплуатации до-
ждевальной машины, как и для 
большинства оборудования, требу-
ется качественное обслуживание, 
управление, хранение, то есть гра-
мотные специалисты: от инженер-
но-технического до обслуживаю­
щего персонала. По его словам, 
у технических специалистов дол-
жен быть достаточный опыт рабо-
ты с дождевальными машинами, 

им необходимо понимать все тон-
кости эксплуатации – разбираться 
в механике, электрике, гидравлике, 
знать принципы работы отдельных 
узлов, систем управления.

Как рассказал Олег Шмелёв, Завод 
дождевальных машин тоже не стоит 
на месте: два года назад предприя-
тие взяло курс на освоение свобод-
ной ниши – производство круговых 
дождевальных машин в рамках им-
портозамещения. В результате был 
разработан конструктив на основе 
американской дождевальной маши-
ны и запущено производство. Пер-
вые машины завода уже орошают 
поля в Чувашии и Волгоградской 
области.

К слову, обращает внимание спе-
циалист, приобретение дождеваль-
ной машины российского производ-
ства даёт преимущество фермер-
ским хозяйствам в получении регио-
нальных или федеральных субсидий 
по мелиорации, а также в оформле-
нии льготного лизинга от государ-
ства. «Наш завод находится в реестре 
Министерства промышленности и 
торговли, а это значит, покупка для 
сельхозтоваропроизводителя будет 
ему доступна по любой программе. 
Приобретение же импортных ороси-
тельных машин возможна только по 
условиям коммерческого лизинга», – 
предупреждает он. 

Однако, замечает Виталий Сол-
даткин, лизинговая схема в проек-
тах мелиорации сегодня не пользу-
ется спросом. Дело в том, объясняет 
он, что госпрограмма эффективного 
вовлечения в оборот земель сельхоз-
назначения и развития мелиоратив-
ного комплекса предусматривает 
субсидирование 50% только на по-
несённые затраты, которые можно 
показать в двух случаях: если агра-
рий приобрёл технику по проекту 
мелиорации на собственные сред-
ства или взял банковский кредит.

«Лизинг – это финансовая арен-
да, и она растягивается, например, 
на 7 лет. Соответственно, когда агра-
рий подаёт документы на субсиди-
рование, профинансировано на тот 
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момент может быть лишь 20% от 
стоимости техники, а значит, ему 
вернут 50% от этих 20%», – рассуж-
дает Солдаткин.

В этой связи он ещё раз подчёрки-
вает, что главным фактором, сдер-
живающим развитие российских 
производителей, является компен-
сация части затрат на приобретение 
импортной техники для мелиора-
ции в рамках госпрограммы.

«На сегодняшний день есть ряд 
российских компаний, которые на 
высоком технологическом уровне 
могут не только заменить импорт-
ное оборудование, но и по ряду по-
казателей превосходят его. Крите­
рием истины является то, что эти 
компании со своими проектами 
присутствуют и на зарубежных 
рынках», – подчёркивает Антон 
Тихомиров. 

К ним, в частности, он относит 
компанию «ЛАБОРАТОРИЯ ИНЖЕ-
НЕРНЫХ СИСТЕМ», которая выпу-
скает полный спектр технологиче-
ского оборудования, «Рефлакс» – 
производителя светотехнического 
оборудования, а также «Агрисовгаз», 
специализирующуюся на совре-
менных конструкциях для теплиц. 
«Компании, о которых идёт речь, 

создавались и работают на рынке 
более 30 лет. По сути, импортозаме-
щением они занимались с момен-
та своего становления. Накоплен-
ный огромный опыт в разработках, 
а также участие в международных 
выставках и проектах поставило их 
в один ряд с ведущими мировыми 
брендами», – не сомневается Антон 
Тихомиров. 

И теперь, в нынешней обстановке, 
продолжает он, преимущества рос-
сийских предприятий стали ещё бо-
лее очевидны. К ним специалист 
в первую очередь относит местное 
производство, технологическую 
и техническую поддержку, своевре-
менное обновление программного 
обеспечения, оперативную поставку 
запчастей, консультационные услу-
ги и многое другое.

«Действительно, российские ком-
пании постепенно начинают про-
изводить свою технику, что может 

снизить в дальнейшем зависимость 
от импорта. Но на это нужно время, 
ведь запад оттачивал технологии де-
сятилетиями», – скептически заме-
чает Александр Харитонов. 

В свою очередь, Виталий Солдат-
кин обращает внимание, что в по-
следнее время количество проектов 
мелиорации, реализованных пол-
ностью с применением российской 

техники, растёт. Интерес к ней про-
являют даже крупные агрохолдинги, 
например, «Мираторг».

Как и Антон Тихомиров, неоспо-
римыми преимуществами россий-
ских производителей Солдаткин 
считает территориальную близость 
к заказчику, отсутствие сложностей 
с поставкой запчастей, техническую 
поддержку и сервисное обслужива­
ние. «А также наши предприятия 
могут проводить работы по ремонту 
и восстановлению импортной тех-
ники», – заключает он.  

Главным фактором, сдерживающим развитие 
российских производителей, является компенсация 
части затрат на приобретение импортной техники для 
мелиорации в рамках госпрограммы
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